CASE STUDY SUMMIT TRADE s. r. o.

Automatizace snizila chybovost o 40 %, usetfila cas a stovky tisic korun

VANl SUMMIT TRADE s. r. o.

Summit Trade je velkoobchodni dodavatel
outdoorového a sportovniho vybaveni
znacek Ortovox, Mountain Equipment,
Black Crows, Climbing Technology,
Fritschi, TSL, Tenaya, Kohla a E9. Zbozi
nakupuje pfimo od vyrobcl a dodava jej
maloobchodnim fetézclim i koncovym
zdkazniklm skrz vlastni e-shop.

VYSLEDKY

-40 % chybovosti
v objednavkach. Nizsi stovky
tisic korun ro¢né v Usporach.

Efektivni sprava produktovych
dat v PIMICS.

Jednoduché nastavovani
obchodnich podminek B2B
zakaznikdm v CRM.

Prace s aktualnimi daty
prodejd, marzi a produktovych
skupin v Power BI.

NA/ERTICA)

A BETTER BOTTOM LINE

@ POTREBY A CiLE

Digitalni transformace spolecnosti

z lokdlniho na mezinarodni informacni
systém s dlirazem na automatizaci,
ucelené reseni a efektivni rast.

Dosavadni lokalni systém prestdval stacit
rostoucimu objemu obchod i ndrokdm
na presnost a efektivitu prace.

Cil: sjednotit roztristéné procesy a systémy
do jednoho prostredi.

Vyzva: ziskat pfesna data pro rozhodovani
a odstranit rucni praci.

Zaméreni: automatizace objednavek,
planovani sezénniho sortimentu,
propojeni B2B a B2C kanald.

& RESENI
Microsoft Dynamics 365 Business Central

jako jednotny systém pro fizeni obchodu,
nakupu, skladl i logistiky.

Power Platform pro reporting a CRM, ¢imz
vzniklo propojené prostredi, které
sjednocuje data, automatizuje klicové
procesy a dava firmé prehled nad celym
distribu¢nim retézcem.
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CO O SPOLUPRACI RiKA ZAKAZNIK

Digitalizace ndam umoznila rUst, zrychlit procesy a mit
prehled o vSem, co se ve firmé déje. Diky Business Central
a novym procesim jsme sniZzili chybovost o desitky
procent a usetfili tim nizsi stovky tisic korun ro¢né.

Spoluprace s NAVERTICA byla od zacatku profesionalni
a pratelska — vidy jsme méli jistotu, Ze nam rozumi

a hledaji pro nas nejlepsi feseni. Dnes mame efektivné;jsi Barbora Vrublova
sklad i Gcetnictvi a jistotu v datech. Byla to velka investice, Manazerka projektu
ale vysledek za to rozhodné stoji. Summit Trade

Automatizace od skladu po katalog

Systém automaticky planuje prijem i vydej
zbozi, aktualizuje dostupnost a oznacuje
produkty jako AKCE, NOVY nebo OUTLET.

Ceniky a slevy se nastavuji hromadné podle
znacek a kategorii — priprava je zasadné
rychlejsi nez drive.

HODNOCENI EXPERTA

Vyzvou bylo nejen spravné zaskladnéni zbozi podle
obratkovosti a zpisobu manipulace, ale i plna
automatizace fizeni objednavek — od rezervace az po
doruceni. Pomohly nam mobilni skladové terminaly,
integrace na dopravce i e-shop a nova logika stitkd, ktera
napr. zbozi po sezoné automaticky oznaci jako OUTLET.

Diky novému systému se informace o dostupnosti zbozi Jakub Linhart
prenaseji napri¢ vsemi kanaly v realném case, a zakaznik Solution architect
tak vzdy vidi aktualni stav. NAVERTICA

Zajima vas, jak bychom mohli zefektivnit i vase procesy? Ozvéte se na sales@navertica.com.

ASummit NAVERTICA(

www.summit-trade.cz www.navertica.com




